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RASGOS CONOCIMIENTO CONOCIMIENTO CLIENTES GENERA ; .
EFECTIVOS DEL CLIENTE DEL PRODUCTO POTENCIALES AUTORIDAD CONFIANZA RELACIONES COMUNICACION AUTOMOTIVACION METAS D : ..
Las ventas son mucho
CONFIAEN TU TEN UNA mas que solo un
. o EXAMINA TUS - USA SE NATURAL, VALORA TU 1 1 1
SE ASERTIVO INVESTIGA SR LEADS SE UN EXPERTO TESTIMONIALES ESCUCHA NG ROBOTICH TRABAIO METAS SMART intercambio de bienes
por dinero. Las ventas
implican una relacion
entre el representante
TS B CUENT de ventas, el cliente y la
USALA TIEMPO VS - COMUNICATE A H h
INTELIGENCIA VALORAATUS SE ENTUSIASTA coSTO DE CONOCE A TU SE MENUDO CON IMERY ISR (RECIOMIPIENES METAS A LARGO empresa. nay muchos
CLIENTES BUSCAR COMPETENCIA TRANSPARENTE HUMOR LOGROS PLAZO i
EMOCIONAL CLIENTES TUS CLIENTES rasgos que los clientes
POTENCIALES
buscan, no solo en los
productos, también en
los vendedores. Siendo
ENLAZA TU
DEJAIRALOS T 1
0% e roman cenrare en el dnico vineulo entre €
CONFLICTOS NECESIDADES o= VAN A NINGUN CONSTANTEMENTE RECOMPENSAS SE TUMISMO EL EXITO PLAZO producto y el cliente, es
LADO
CONSUMIDOR importante desarrollar
estos importantes
rasgos.
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